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La presentation d'aujourd hui

Points de discussion

G Qu'est ce que le Sponsoring

Qu'est ce que le Mécénat

° Elaborer une stratégie, démarcher, contractualiser

e Exemples dossiers de Sponsoring

° Questions/Réponses

Les différences entre Sponsoring et Mécénat
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Definition : Sponsoring ou Parrainage

SOUTIEN (FINANCIER, MATERIEL ET/OU TECHNIQUE)

> apporteé par une entreprise a une manifestation, a une personne ou a une organisation en vue d'en
retirer un bénéfice directe.

ACTION DE COMMUNICATION

visant a associer une entreprise a une manifestation, a une personne ou a une organisation, en vue
d'atteindre des objectifs en terme de notoriété, d'image, de vente ou de relation publique.

l

CONTRAT D'AFFAIRE

unissant réciproquement une entreprise et une association dans une relation de "donnant-donnant”,
conclu sur un principe de contrepartie. Cet accord permet a I'association d'augmenter la part de ses
recettes (Partenariat financier), de diminuer ses dépenses (Partenariat matériel).
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LE SPONSOR ACHETE UNE
PRESTATION DE SERVICE

Sponsor

Achat d'une prestation de communication ou de publicité = facture

Prestation
1000€

Club

Publicite annuelle

Retour sur investissement
(panneau, flocage, etc)

= principe de contrepartie
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Avantage fiscal du Sponsoring

Charges déeductibles du
réesultat fiscal




AVANTAGE FISCAL DU SPONSORING

> CHARGES DEDUCTIBLES DU RESULTAT FISCAL

Montant du Sponsoring 1000€
(+ CA 1 000 000€
= Dépenses 900 000%€
e Résultat Fiscal 100 000€
)) © | résultat fiscal - montant sponsoring 99 000€£
ISa 15 % 14 850€
Avantage fiscal retire 150€
Cout du Sponsoring pour l'entreprise _




Exemple d'une convention de parrainage (sponsoring),

MODELE : CONVENTION DE PARRAINAGE

Entre les soussignés

Représenté par [Madame/Monsieur Prénom NOM], en sa qualité de [fonction], diiment habilité(e),
Ci-aprés dénomme « le Bénéficiaire »

D’une part,
Et,

La société [NOM -préciser la forme juridique, le numéro siret et I’ activité,
Adresse]

Représentée par [Madame/Monsieur Prénom NOM], en sa qualité de [fonction],

Ci-aprés dénommee « le Parrain »

PREAMBULE

Le Bénéficiaire et le Parrain ont pour objectif commun le projet (ci-aprés dénommé le Projet) de [décrire
le projet].

DANS CE CADRE, ENTRE LES PARTIES, IL A ETE CONVENU ET ARRETE CE QUI SUIT

Article 1 — Objet de la convention

La présente convention (ci-aprés la « Convention ») a pour objet de définir :

- les modalités du soutien apporté par le Parrain au Bénéficiaire pour parvenir a mettre en ceuvre le
projet décrit ci-dessus ;

- les prestations consenties par le Bénéficiaire en contrepartie du soutien apporté par le Parrain.

Article 2 — Obligations du Parrain

Article 3 — Obligations du Bénéficiaire

Article 4 - Modalités de réglement de la contribution financiere

4-1 Modalités de versement du soutien en numeraire

Conformément a I’article 2 des présentes, les versements sont effectués sous forme de [X] virements de
XX euros (montant euros en lettre) TTC, dus respectivement aux dates suivantes : [X].

4-2 Facturation des prestations dans le cas des opérations de parrainage

En contrepartie de la somme convenue a [’article 2 et versée par le Parrain, le Bénéficiaire établit une
facture TTC relative a la prestation.
Article S — Obligations des Parties

Dans le cadre du présent contrat, les Parties s’engagent mutuellement & accomplir leurs obligations telles
qu’elles sont définies dans la présente Convention.

Article 6 — Modifications

La présente Convention ne peut étre modifiée que par un document écrit et signé par les deux Parties.
Article 7 — Durée de la Convention

Fait a Paris, le en deux exemplaires originaux

Pour le Bénéficiaire
Prénom, NOM, fonction
Lu et approuve

Pour le Parrain
Prénom, NOM, fonction
Lu et approuve
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Le mécénat des personnes morales (entreprises)

Le mécénat des personnes physiques (particuliers)
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Don
1000€

Mecene

Absence de contrepartie Panneau ou remerciements
(logo, nom)
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AVANTAGE FISCAL DU MECENAT

Montant du Don

Recettes 1 000 000€
- Dépenses 900 000€
@ | Charges déductibles 0€
Reésultat Fiscal 100 000€
ISa 15 % 15 000€
- Réduction d'impot 600€
ImpoOt a payer 14 400€
Avantage fiscal retire 600€

Codt du Mécenat pour l'entreprise






Sponsoring Vs Mecéenat
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Les differences Sponsoring Vs Méceéenat

Acte commercial Don
Donne lieu a une Donne lieu a un
facturation recu fiscal (CERFA)

Charge déductible

du résultat fiscal Reduction d'impot

Contrepartie Absence de contrepartie
(notion d'equivalence) (sauf disproportion marquée)
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Les differences Sponsoring Vs Méceéenat

AUCUN DON PARRAINAGE
Versement au profit du club 0€ | 1 000%€ | 1 000€
e e pene 100 000€ 100 000€ 100 000€
Bé“éﬂgggfnc:;aprés 100 00€ 99 000€ 100 000€
Cott pour I'entreprise 664€ 400€
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Contacter
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Avant de contacter les entreprises, il faut penser:

M a identifier les forces et les faiblesses au sein de votre association
M a définir la vision et les valeurs de votre association

M Trouver une personne motivée dans votre club

@ a identifier les projets pour lesquels vous recherchez des fonds

@ a réaliser un budget prévisionnel pour chaque projet ?
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Avant de contacter les entreprises, il faut penser:

@ a définir votre offre et les contreparties que vous souhaitez proposer

@ a identifier des entreprises capables de soutenir vos projets

M a réaliser un dossier de présentation

@ a rédiger un modele de convention de partenariat ou de mécénat ?
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Réaliser son dossier [ClEifiprecisitesneis
Répondre aux questions :

Qui étes vous ? Votre association, votre engagement et vos valeurs...

Quel est le projet pour lequel vous sollicitez I'entreprise ? (images, expeériences
passées, des chiffres...)

1 K

Pourquoi I'entreprise devrait-elle devenir sponsor, mécene ?
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Le plan du dossier Clair, précis et concis

soigner l'ésthetique

1.La couverture/page de garde
2. Le corps du dossier
o Présentation breve et synthétique de I'association
o Présentation du projet
o L'interet du sponsor/mécene a soutenir le projet
o Vos supports de communication
o Formulation d'offres de sponsoring ou de mecénat
(différents niveaux avec des contreparties ajustees)
3.Une page avec vos coordonnées
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Comment démarcher
un Sponsor, Méecene ?

BOUCHE A PAR SECTEURS
LOCALEMENT OREILLE D'ACTIVITES
$
{
A )

Ligue du Grand Est de Tennis de Table







&
LGETT

Lligue du Grand €st
de Tennis de Table

Merci !

De votre attention
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